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ECOLE SUPERIEURE

DE LA BIO

En tant qu’Etablissement d’Enseignement

Supérieur spécialisé dans le domaine de la bio et de la RSE, nous
sommes déterminés & former la prochaine génération pour I'aider a
relever les défis environnementaux et contribuer & un monde plus durable.

L'Ecole Supérieure de la Bio a été créée il y a plusieurs années avec la participation
de Didier Perréol afin d'apporter une réponse concrete aux enjeux de formation,

de conseil et d'accompagnement de la

filiere des produits biologiques.

ECOLE LABELLISEE ALTERNANCE 2024
Encadrement de qualité, suivi de parcours, relations avec les
entreprises d’accueil et maitres d'apprentissage...

FORMATIONS
D’AVENIR

0 Coaching personnalisé*
Simulation d’entretiens, ateliers CV
et lettre de motivation, diffusion
d’offres d’'alternance de notre réseau
d’entreprises...

0 Ecole a taille humaine
Nous proposons un cadre sécuri-
sant pour les étudiants, permettant
un épanouissement personnel et
leur réussite scolaire.

0 Spécialisation bio
Uniques formations en France, nous
proposons des BTS spécialisation
bio, avec des modules dédiés aux
fondamentaux de la bio, ainsi qu'une
participation & la Fresque du Climat.

Dés mon inscription, I'équipe pédagogique s'est
immédiatement mobilisée pour m’assister et en
seulement 15 jours, j'avais une entreprise !

Niouma Sakhanoko, BTS MCO Paris, 1% année

-~ NOS ENGAGEMENTS’
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100 % 1% emploi 1 formation
d’obtention garanti dipldmante et
d’un contrat professionnalisante

L)
d’alternance Nous

accompagnons
les étudiants, qui
ne souhaitent pas
poursuivre leurs
études, ¢ intégrer le
marché du travail.

Diplomes reconnus
par I'Etat, avec
une valeur
professionnelle
gréce a l'alternance.

Nous nous
engageons d
trouver une

entreprise & chacun
des étudiants
inscrits.

LES AVANTAGES DE LALTERNANCE

Rémunération
La rémunération en contrat d'apprentissage et de professionnalisation varie selon
I'dge du bénéficiaire. Simulation du salaire et détails sur le site internet.

Financement
%% 100% alternance.
Aucuns frais d’inscription, aucuns frais de scolarité.

Employabilité
Permet de préciser votre projet professionnel, tout en développant vos jobs
compétences et en intégrant plus facilement le marché du travail.

a%e@ Réseau d'entreprises
©-£)-® De nombreuses offres d’emploi en alternance sont proposées aux étudiants
g
g

&) chaque année, issues du secteur de la bio, ou non.

*Pour les formations en alternance : BTS
MCO et BTS NDRC. Hors formation continue.



BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Client

Dipléme d'Etat Bac +2 "Brevet de Technicien Supérieur" - RNCP 38368

SPECIALISATION BIO

L L = L

Pré-requis Contrat Rythme Durée
Titulaire d’'un BAC, Contrat d’apprentissage 2 jours en formation 1350 heures
BAC PRO ou titre de ou de professionnalisation et 3jours en de formation
niveau IV de 18 & 24 mois entreprise

Le titulaire du BTS
NDRC spécialisation OBJECTIFS

bio, est un commercial
généraliste qui

met en ceuvre une 0 Optimiser la mise en place d’'une stratégie omnicanale
stratégie commerciale
et digitale afin de
nouer une relation de

roximité avec le client.
P CONTENU

@ Maitriser les outils et les nouvelles technologies de la communication

@ Muaitriser la relation client sous toute ses formes

Spécialisation bio

Les fondamentaux de la bio

Culture générale et expression e
9 P Les différents labels

Culture économique, juridique et managériale o )
Animation produits

Langue vivante : anglais commercial en magasin bio

Relation client et négociation-vente Le rayon fruits et legumes

= = Relation client a distance et digitalisation
DEBOUCHES g
Relation client et animation de réseaux
LAF E
e Attaché(e) commercial(e) 0 . (11 EE!E‘]"

e Commercial(e) sédentaire

Les laits végétaux & les farines

Grdéce aux entreprises partenaires de ['école,
j'ai pu trouver une alternance, me permettant

e ; f ; ADMISSION
ainsi de mieux comprendre le fonctionnement

» Responsable e-commerce du secteur dans lequel je souhaite travailler. RENDEZ-VOUS SUR le site internet pour
remplir le formulaire d’admission.

Rabouan MOHAMED JE CANDIDATE

e Responsable de réseau

e  Manager commercial

Formations accessibles aux personnes en situation de handicap, contactez le Référent handicap :
handicap@ecolesupbio.fr ou 04 28 48 00 92.


mailto:handicap@ecolesupbio.fr
https://ecolesuperieuredelabio.fr/admissions/

BTS Management Commercial Opérationnel

Dipléme d'Etat Bac +2 "Brevet de Technicien Supérieur" - RNCP 38362

L

Pré-requis

Titulaire d'un BAC,
BAC PRO ou titre de
niveau IV

Le titulaire du BTS
MCO, spécialisation bio,
est préparé & assumer
la responsabilité
opérationnelle d’'une
unité commerciale,
gu’elle soit physique
(en magasin) et/ou
virtuelle (e-commerce),
permettant aux clients
d’accéder & une offre de
produits ou de services.

DEBOUCHES

e Chef de rayon

e Responsable de secteur
e Chef des ventes

e Manager d'une unité

commerciale

SPECIALISATION BIO

L

Contrat

L

Rythme

Contrat d’apprentissage
ou de professionnalisation
de 18 & 24 mois

et 3 jours en
entreprise

2 jours en formation

L

Durée

1350 heures
de formation

OBJECTIFS

CAMPUS PARIS CAMPUS LYON

@ Assurer le développement de la relation client et vente conseil

@ Maitriser la gestion opérationnelle d'une unité commerciale

Q Animer et dynamiser I'offre commerciale

CONTENU

Culture générale et expression
Culture économique, juridique et managériale
Langue vivante : anglais commercial

Développement de la relation client
et vente conseil

Animation et dynamisation de I'offre
commerciale

Gestion opérationnelle

Management de I'équipe commerciale

L’alternance permet d’avoir un c6té
théorique avec les cours et un coté pratique
en entreprise. Mon tuteur m'‘accompagne
au cours de ces 2 ans, afin de me rendre
opérationnel le plus rapidement possible.

Victor Breton

Spécialisation bio
Les fondamentaux de la bio

Les différents labels

Le conseil en magasin bio
selon la saisonnalité

Le rayon fruits et [égumes

Les laits végétaux & les farines

DR

ADMISSION

RENDEZ-VOUS SUR le site internet pour
remplir le formulaire d’admission.

JE CANDIDATE



https://ecolesuperieuredelabio.fr/admissions/

FORMEZ-VOUS
VIA LA FORMATION

CONTINUE

Des COURS PRATIQUES & PROFESSIONNELS

Que vous soyez en reconversion professionnelle ou
salarié(e) en quéte de nouvelles qualifications, la
formation continue est plus qu’un investissement : c’est
un pilier essentiel de croissance et de compétitivité.

PRESENTIEL DISTANCIEL

pour monter en compétences sur les thématiques suivantes :

METIERS DE LA BIO m DISTRIBUTION COMMERCE & VENTE RELATION CLIENT
NUTRITION & PHYTOTHERAPIE STRATEGIE D’ENTREPRISE MARKETING MANAGEMENT

L’ECOLE SUPERIEURE DE LA BIO, votre partenaire dans le développement stratégique
de vos compétences et de celles de vos collaborateurs.

En reconversion
professionnelle

Vous souhaitez aligner vos
valeurs personnelles avec votre
projet professionnel ? Vous
recherchez une école en phase
avec vos aspirations et dont
I'équipe de formateurs détient
une réelle expertise sur la bio et
I'environnement ?

En recherche
d’'une formation

Evolution professionnelle,
changement de poste et

de responsabilités, projet
entrepreneurial : les besoins

en formation sont nombreux.
Nous proposons plusieurs
financements possibles pour les
salariés et les non-salariés.

En recherche
d’'une formation
collective

En charge du volet formation
de votre entreprise, vous
recherchez des formations
intra ou inter-entreprises pour
vos salariés ? Nous pouvons
également vous proposer

des formations sur mesure,
adaptées aux besoins de vos
équipes.

Contactez-nous !

LA BIO

Vous souhaitez acquérir des connaissances sur la bio, bien comprendre
les enjeux autour de 'alimentation bio, de la cosmétique bio, de la vente
conseil en magasin bio ou encore autour des spécificités des produits bio ?

FORMATION SUR MESURE @ Duree Public _
2h a 2h30 Tout public

0 VENTE DE PRODUITS BIOLOGIQUES
Mettre en pratique les techniques d’accueil client en magasin bio

ALIMENTATION BIOLOGIQUES
Démontrer une compréhension approfondie des principes du bio et du naturel

Différencier les produits bio des produits naturels

PRODUITS BIOLOGIQUES
Démontrer une connaissance approfondie du bio et ses impacts sur la santé et
I'environnement

o

COSMETIQUES BIOLOGIQUES
o
]



RECRUTEZ
UN ALTERNANT

Notre école, spécialisée dans la bio
et la RSE vous accompagne pour
former vos futurs collaborateurs
afin de leur donner une vision
innovante et durable du commerce

L'entreprise n’a aucuns frais a

- LES AVANTAGES

L

1 équipe
dédiée a vos
recrutements

Nous étudions avec
VOUS VoS besoins et
nous sélectionnons

L

Promotion
et diffusion de vos
offres d’alternance

Nous
communiquons
vos offres sur nos

L

Jobs dating
dédiés

Nous organisons
pour vous des jobs
dating sur mesure,
en fonction de vos

régler (co(t de la formation pris en

réseaux sociaux,
charge par 'OPCO).

jobboards, aupres
de nos partenaires.

les profils les plus

- besoins (date, lieux,
adaptés.

modalités, etc...)

AIDE A LEMBAUCHE

Depuis le 1¢ janvier 2023, les entreprises qui recrutent des alternants (apprentis et jeunes en contrat de
professionnalisation) bénéficient d'une aide & I'embauche pouvant aller jusqu’a 6 000 €.

€ Vous étes un distributeur, un magasin bio

BTS MANAGEMENT COMMERCIAL
OPERATIONNEL (MCO)

Accéder & des profils qui correspondent & vos besoins
en magasin, formés au conseil client, au management,
d la gestion d’unité commerciale, aux spécificités des

produits bio (labels, modes d’agriculture...). Cela permet J
un service de qualité, avec une réelle valeur ajoutée

pour vos clients !

SPECIALISATION BIO

Voir détails des formations page 4.

0 Vous étes une entreprise, un transformateur -——) BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION

DE LA RELATION CLIENT (NDRC)

SPECIALISATION BIO

Nous formons vos futurs commerciaux & la relation client, & la
négociation vente, la digitalisation de I'offre, aux spécificités
des produits bio (labels, modes d’agriculture...), permettant
d'étre rapidement opérationnel, notamment face aux enjeux
actuels de la bio.

Voir détails des formations page 3.

Contactez-nous !

Campus de Lyon
66 Avenue Jean Mermoz
69008 LYON

Campus de Paris
6 rue Albert de Lapparent
75007 PARIS

©0

contact@ecolesupbio.fr

04 28 48 00 92

WWW.ECOLESUPERIEUREDELABIO.ER
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